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Bad Nauheim

»Business-Golf« als erganzendes Studienfach

Trainer Kierans hildet den Fiihrungskraftenachwuchs an der International Business School aus

Bad Nauheim (bd). Studenten der Internatio-
nal Business School (IBS) Bad Nauheim absol-
vierten zum ersten Mal einen Business-Golf-
Workshop. Leiter war der renommierte Golfer
und Management-Trainer Gerry Kierans (MGT
Open). Die IBS unterstrich mit dem Workshop,
dass sie ihren Studierenden nicht nur das theo-
retische Wissen beibringt, sondern auch so ge-
nannte Soft Skills, mit denen man sich auf dem
globalen Parkett behaupten kann.

Ein wichtiger Bestandteil dieser »Soft Skills«
—vor allem im angelsachsischen Bereich, zuneh-
mend aber auch im iibrigen Europa und in Asi-
en —ist »Business-Golf«. Was Tiger Woods fiir die
Amerikaner ist, ist beispielsweise Ai Miyazato,
das 20-jahrige Wunderkind aus Okinawa, fiir die
Japaner, das wissen auch alle »Business-Golfer«.
Golf gilt als der ideale Sport, um gerade mit Ge-
schiftspartnern zu kommunizieren. SchlieBlich
sind Studenten und junge Berufseinsteiger nach
Ansicht von Experten heutzutage mehr denn je
gefordert, iber Disziplinen und Branchen hin-
weg Netzwerke zu kntipfen und »Vitamin B« zu
pflegen. Dies ist wichtig fiir das Studium, den
Berufseinstieg bis hin zu den ersten Karriere-
schritten und die Jahre danach.

Kierans, der Fiihrungskrifte auch im Bereich
Priasentationstechniken, Verhandlung und So-
cialising begleitet, startete den Workshop mit
theoretischem Input. »How to do business on
course«: Etikette und Golf als Tool in internatio-
nalen Geschiaftsbeziehungen standen im Mittel-
punkt der Einfithrung. Nach der theoretischen
Einfiihrung wurde auf dem Golfplatz Bad Nau-
heim die Theorie in die Praxis umgesetzt.

Wihrend seiner Fithrungstatigkeit in Kanada,
den USA und in der Karibik setzte Kierans »Bu-
siness-Golf« konsequent als ein Managementin-
strument ein. Kierans: »Golf hilft, Uberraschun-
gen in einer Geschaftsbeziehung zu minimieren.
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Golflehrer Gerry Kierans (rechts) unterweist ei-
nen IBS-Studenten in der richtigen Abschlag-
haltung. Foto: bd

Sie erfahren dabei mehr tiber die Persénlichkeit
ihres Partners, als sie es jemals bei einem Mittag-
oder Abendessen realisieren koénnen.« Denn
beim gemeinsamen Golfspielen wiirden indivi-
duelle Eigenschaften und Verhalten sichtbar, die
auch in einer Geschaftsbeziehung eine grofle
Rolle spielen. Der Sport ermégliche, viel Zeit mit
dem Business-Partner zu verbringen und zum
gegenseitigen Kennenlernen beizutragen.

Alle Teams hatten auf dem Bad Nauheimer
Platz mit verschiedenen Schwierigkeiten zu
kimpfen, ob mit Baumen und Gebiisch, dem
Wind oder dem Wasser. Die Leidenschaft fiir das

Grin fiuhrte alle zusammen. Nicht die langen
Schlédge fithrten immer zum Ziel, sondern das
richtige Maf3 beim Umgang mit Eisen, Putter und
Ballen. Hauptsache war, den Ball auf dem Fair-
way zu halten und nach moglichst wenig Schla-
gen einzulochen. Aber auch das Fair Play und die
Kommunikation wurden geiibt, denn entschei-
dende »Management-Soft-Skills« werden durch
den Business-Golf-Workshop vermittelt. Haufig
kombinieren die Kunden ihre eigenen Work-
shops oder Business-English-Trainings mit »Bu-
siness-Golf«. »Man kann durch eine gute Runde
Golf viel iber seinen Geschaftpartner erfahren
und somit besser auf ihn reagieren. Viele wichti-
ge Vertrage wurden schon auf dem Golfplatz an-
gebahnt, und somit ist Golf meiner Meinung
nach ein Sport, der Menschen verbindet«, urteil-
te Judith Thoma, Studentin der IBS und Work-
shopteilnehmerin. »Und ich habe erkannt, dass
Golf der perfekte Sport ist, um mit Geschifts-
partnern zu kommunizieren. Golf ist natiirlich
auch sehr gut geeignet, neue Geschéftsbeziehun-
gen zu entwickeln«, fiigte Lauritz Spenner, Stu-
dent der IBS und Workshopteilnehmer, hinzu.

Nach den guten Erfahrungen mit dem Work-
shop wird »Business-Golf« als Ergdanzung zum
Studium und zur Vorbereitung auf eine interna-
tionale Karriere kiinftig regelméBig ergénzend
zum Studium der internationalen Betriebswirt-
schaftslehre an der IBS angeboten. Denn mit
»Business-Golf« lassen sich nach Ansicht der
IBS neue Geschaftskontakte kniipfen, das per-
sonliche Netzwerk kann weiterentwickelt wer-
den, die bestehenden Kontakte sind einfacher zu
pflegen. »Business-Golf« helfe auch, sich in ei-
nem professionellen Umfeld zu préasentieren.

Weitere Informationen gibt es auf der Internet-
seite www.mgtopen.com oder per E-Mail unter
Anschrift info.badnauheim@international-bu-
siness-school.de.



